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SALESMANAGER DETACHERING OMGEVING DEN HAAG

In deze rol geef je leiding aan het regioteam. Daarbij ben je verantwoordelijk voor de operationele aansturing en coaching van
vijf tot tien Accountmanagers en Business Developers. Op basis van onze unieke strategie ontwikkel en implementeer je
effectieve salesplannen. Je ziet erop toe dat de team- en omzetdoelstellingen worden behaald en draagt actief bij aan de
persoonlijke ontwikkeling van de teamleden.

Als Sales Manager:

realiseer je de (commerciéle) doelstellingen met je team;

werk je samen met collega’s aan een landelijk businessplan;
behoud je het overzicht van klantcontracten;

weet je talenten en eigen creativiteit van teamleden te stimuleren;
ben je het escalatiepunt voor onze klanten;

schat je de competenties van teamleden in en weet je op lange termijn loopbaanontwikkeling te bemoedigen en
faciliteren

weet jij hoe je het salesteam inspireert en enthousiasmeert met jouw ideeén;
voer je naast ontwikkelgesprekken ook functionerings- en beoordelingsgesprekken;
rapporteer je aan de Sales Director.

Waarom past deze functie bij jou?

Omdat je minimaal hbo-werk en denkniveau hebt met minstens vijf jaar ervaring als leidinggevende hebt, binnen de
arbeidsbemiddeling (is een vereiste);

Omdat je passie hebt voor het salesvak;

Omdat eigenschappen als doorzettingsvermogen, oplossingsgerichtheid, klantgerichtheid, nieuwsgierigheid en
resultaatgerichtheid jou perfect omschrijven;

Omdat jij met jouw enthousiasme het beste uit je teamleden weet te halen;
Omdat het inspireren en motiveren van teamleden in jouw bloed zit.

Locatie: omgeving Den Haag / Opdracht: vaste dienst

Een intakegesprek wordt standaard ingepland alvorens het cv eventueel bij de opdrachtgever wordt
voorgesteld, bovendien zal er minimaal één referentie van je gevraagd worden.Wil je meer informatie?
Neem dan snel contact op met Marcel Christoffel via mail: marcel@olifantconsultancy of bel: 06-50237960



